
Making our world more productive

Bulk 
Management 
numérique
L’essentiel à savoir
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Toutes les informations concernant vos citernes (volume > 3000 litres) 
figurent dans le Bulk Management numérique. En sont cependant exclus 
les gaz dans des récipients cryogéniques. Vous y accédez par le biais de 
votre compte client dans la boutique en ligne PanGas (shop.pangas.ch).

1. Connexion

Vous n’avez pas encore d’identifiant pour 
la boutique en ligne PanGas ?

Inscrivez-vous sans plus tarder comme client sur 
shop.pangas.ch ou scannez le code QR. 

Pour votre inscription dans la boutique en ligne, 
il vous faut un bon de livraison PanGas ou 
une facture PanGas pour une livraison de gaz 
liquide. A l’aide de ce document, vous pouvez 
vous identifier en tant que client PanGas pour 
les citernes de gaz liquide et accéder à votre 
compte web correspondant. Veuillez noter que le 
document ne doit pas remonter à plus de 12 mois.

Vous avez déjà un identifiant pour la boutique 
en ligne PanGas et souhaitez ajouter le compte 
Bulk?

→ Mon compte → Aller au profil  
→ Ajouter un autre compte

Pour ajouter le compte Bulk à votre compte 
utilisateur existant, vous avez besoin d’un bon de 
livraison de PanGas ou d’une facture de PanGas 
pour une livraison de gaz liquide. A l’aide de ce 
document, nous pouvons identifier le compte Bulk 
et l’attribuer à votre compte utilisateur. Veuillez 
noter que le document ne doit pas remonter à 
plus de 12 mois.
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Le Bulk Management vous offre plusieurs possibilités pour optimiser 
votre gestion de gaz.

2. Services pour le Bulk Management

a) Aperçu

Vous pouvez voir ici différentes informations générales sur les citernes, y compris le niveau de 
remplissage et les valeurs de consommation. Pour cela, sélectionnez tout simplement la citerne 
dont vous voulez avoir les informations.
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b) Transmettre le niveau de remplissage actuel

Exceptionnellement, vous pouvez transmettre ici à PanGas le niveau de 
remplissage lu manuellement sur l’affichage numérique de la citerne. 
Sélectionnez, pour cela, dans la liste la citerne souhaitée pour laquelle  
vous souhaitez communiquer le niveau de remplissage.
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c) Passer une commande

Ce formulaire vous permet de demander à PanGas une livraison 
exceptionnelle. Sélectionnez, pour cela, dans la liste la citerne souhaitée 
pour laquelle vous souhaitez avoir une livraison exceptionnelle. 

Veuillez noter que les demandes de livraison Bulk du lundi au vendredi 
demandent un temps de préparation allant jusqu’à 48 heures. Les livraisons 
ne sont planifiées qu’après confirmation par le Bulk Scheduling Center.
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d) Historique des livraisons

Vous trouvez ici l’historique de vos livraisons de gaz liquide. C’est aussi ici 
que vous sélectionnez la citerne pour laquelle vous souhaitez avoir  
des informations et saisissez dans le masque suivant la période pour laquelle 
vous souhaitez créer le rapport.
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e) Informations sur le client & coordonnées

Vous pouvez voir ici les informations client et coordonnées qui sont 
archivées pour la citerne concernée.

D’autres questions?  
Vous obtiendrez toutes les réponses sur www.pangas.ch/fr/bulk-
management ou auprès de notre secrétariat des ventes Industrie 
(sia@pangas.ch, 058 748 15 79).



PanGas AG
Siège principal, Industriepark 10, CH-6252 Dagmersellen
Téléphone 0844 800 300, contact@pangas.ch, www.pangas.ch, shop.pangas.ch

Filiale du Linde, l’un des chefs de file mondiaux du secteur gaz, PanGas joue un rôle de  
pionnier sur le marché grâce à ses concepts innovants de production et d’approvisionnement. 
Leadership technologique oblige, nous nous devons de placer la barre toujours plus haut. 
C’est donc dans un esprit d’entreprise et de progrès que nous œuvrons sans cesse à développer 
des produits de pointe et des procédés 
résolument novateurs.

Au-delà, PanGas apporte à sa clientèle une réelle valeur ajoutée, des avantages concurrentiels 
significatifs et une optimisation de la rentabilité. Chaque solution constitue une réponse aux exi-
gences spécifiques d’un client. Elle est unique et personnalisée. Cette approche individualisée  
s’applique à toutes les entreprises, grandes ou petites, et à tous les secteurs d’activité.

Pour faire face à la concurrence de demain, vous avez besoin d’un partenaire averti qui maîtrise 
parfaitement les enjeux du futur en termes de qualité, d’efficacité et de productivité. A nos yeux, 
un partenariat ne signifie pas simplement présence ou assistance, mais une véritable collabora-
tion avec vous. La réussite commerciale n’est-elle pas le fruit d’une activité conjointe?

PanGas – ideas become solutions.

A la pointe de l’innovation,  
partout dans le monde
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